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En viktig bit i fondpusslet har fallit pa plats
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Redan i startgroparna hade Alandsbankens fondteam en vision om vad nya Premium 100
skulle vara: En global aktiefond som fyller ett tomrum pa den spackade fondmarknaden. Men
hur? Svaret blev en allokeringsstrategi som gar mot strémmen och spelar pa
forvaltningsteamets styrkor. Men Premium 100 passar inte alla sparare, sager radgivaren
Simon Nordh.

Lanseringen av Premium 100 innebar inte bara att premiumradgivaren Simon Nordh och hans kolleger
pa Alandsbanken far ett viktigt tillskott till den fondpalett de jobbar med. Minst lika intressant &ar

vad fondens intdg pa arenan har fér konsekvenser for deras investeringsradgivning. - Nar vi traffar en
kund ar det absolut viktigaste att vi kartldgger kundens ekonomiska situation och behov.

All radgivning bygger pa den kartlaggningen och jag vill vara saker pa min sak innan jag
rekommenderar exempelvis Premium 100. Utan den helhetsbilden blir det som att bygga ett hus utan
planritning. Det blir inte bra, det har vi sett pa Fuskbyggarna, sager Nordh.

Poangen ar forstas att valet av investeringar ska anpassas efter kundens ekonomiska situation och
onskemal. En grundlig behovsanalys ger svar pa bland annat fragan om syftet och tidshorisonten for
investeringen, avkastningskravet och kundens riskaptit. - Svenska placerare stirrar ofta blint pa
avkastning och avgifter medan de helt gldémmer bort det viktigaste, alltsa risken. Det ar mycket viktigt
att kunderna forstar vad de kan férvanta sig av en placering och vilka riskerna ar.

Passiv kontra aktiv forvaltning

Det &r tydligt att just riskfrdgan ar ndgot som triggar Simon Nordh i hans samtal med kunder. - Jag ar
extremt intresserad av allt som har med finansmarknaden att géra sa jag har inte sa svart att visa vad
risk handlar om pa ett konkret plan. Som exempel namner han att en traditionell uppfattning bland
investeringsradgivare ar att man ska valja fonder som har de absolut lagsta avgifterna. Argumentet ar
att man i 1dnga loppet tjanar pa det. Men det koper inte Simon Nordh.

- Det blir en slags indexférvaltning. Och tittar vi pa index och de stora indexvikterna som Hennes &
Mauritz och Ericsson ser vi att det inte varit speciellt roligt under de senaste tre aren, det &r minus
upp mot 40-50 procent. Istallet foresprakar han en aktiv forvaltning dar forvaltningsteamet kan
valja bort det som gar daligt och fokusera pa det som gar bra. - Det &r att féredra om man vill



skapa avkastning. Sedan ar forstas allokeringen jatteviktig for att uppna ratt riskspridning och
diversifiering i en portfélj.

Sa blir goda rad battre

Ut6ver analysen av kundens ekonomi och forvantningar namner Simon Nordh, nastan i forbigaende,
tva detaljer som fortjanar uppmarksamhet: langsiktighet och 6ppenhet. Nar han beskriver sitt
arbetssatt blir det tydligt att han ser ett klart varde i att lata kunden i lugn och ro smalta de forslag
han ger. - Nar jag har pusslat ihop ett individuellt placeringsforslag later jag kunden fundera igenom
det och sedan ringer jag for att stdmma av. Ingen vill kdnna sig stressad att ta viktiga beslut.

Vad galler 6ppenheten ar Simon Nordh noggrann med att informera sina kunder om att han ar en
radgivare, inte en forsaljare. - Fortroendet ska bygga pa att mina kunder vet att vi har fast manadslon
utan bonussystem eller rorlig ersattning. Jag tjanar inte mer pa att salja det ena eller det andra. Med
andra ord kan jag satta kunden i férsta rummet.

"Nar vi traffar en kund ar det absolut viktigaste att vi kartlagger
kundens ekonomiska situation och behov.”

Gasa och bromsa framgangsrikt

Att satta kunden i férsta rummet kraver en valforsedd verktygsback och den har nu fyllts pa med
Premiumfonden 100. Som sina tre syskonfonder Premium 30, 50 och 70 féljer ocksa

nykomlingen bankens placeringsfilosofi Vardebevarande i nedgang och vardeskapande i uppgang.
Dessutom férvaltas Premium 100, som dven de tre andra fonderna, dynamiskt: om férvaltaren ser
orosmoln framéver gar det att bromsa riskexponeringen genom att man okar investeringarna i bolag
som ar mindre kansliga for en nedgang. - Och ser de att marknaden blomstrar och sentimentet ar
positivt, da kan de gasa pa lite mer, sager Simon Nordh.

Det ar ett arbetssatt som passar teamet bakom Premium 100. Med en aktieallokering mellan 90 och
100 procent och en hel del direktagda aktier, istallet for att vara en fond-i-fond, har man ett brett
mandat att gasa och bromsa efter eget huvud. - Premium 100 skiljer sig ratt mycket fran andra
globala fonder. Manga har valdig exponering mot USA men dar avviker Premium 100. Fonden har den
stora vikten i Norden och Europa, 40 respektive 30 procent. Bara 20 procent ligger i USA och 10
procent i tillvaxtmarknader.

Det bakomliggande resonemanget ar att USA har gatt valdigt starkt medan Norden och Europa pa sikt
har stérre potential att skapa battre avkastning. - Och eftersom var expertis ar Norden och Europa blir
vara fordelar att vi har mojlighet till s.k. stock-picking och att vi kan direktaga aktier, sager Nordh.

Men i kolvattnet av den dynamiken har Premium 100 ocksa en
hogre risk.

- Ja, Premium 100 passar inte alla sparare. Fonden lampar sig for dem som ar langsiktiga och dem
som kraver en hogre avkastning i utbyte mot en hogre risk. Jag ser att Premium 100 ar optimal om du
manadssparar pa langsikt och ar beredd att avvara pengarna i fem eller fler ar, sdger Simon Nordh.

Artikel fran Tidningen A nr 2/2017 (publicerad 20.12.2017)

Text: Joakim Enegren och Foto: Viktor Fremling



